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Agenda

§ Was ist überhaupt eine Kunst-Unternehmens-Kooperation? Und was 
nicht?

§ KUK-Prozess als Basis
§ Einige Highlights des Forschungsprojektes „Arts push Business“ (IFAF-

Projekt)
§ Handbuch Kunst-Unternehmens-Kooperationen

© Prof. Dr. Carsten Baumgarth (cb@cbaumgarth.net) 2Arts Club Berlin, 18. Januar 2016



Agenda

§ Was ist überhaupt eine Kunst-Unternehmens-Kooperation? Und was 
nicht?

§ KUK-Prozess als Basis
§ Einige Highlights des Forschungsprojektes „Arts push Business“ (IFAF-

Projekt)
§ Handbuch Kunst-Unternehmens-Kooperationen

© Prof. Dr. Carsten Baumgarth (cb@cbaumgarth.net) 3Arts Club Berlin, 18. Januar 2016



© Prof. Dr. Carsten Baumgarth (cb@cbaumgarth.net) 4Arts Club Berlin, 18. Januar 2016

Begriff der Kunst-Unternehmens-
Kooperation

Mike Gessner



Begriff der Kunst-Unternehmens-
Kooperation
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Eine Kunst-Unternehmens-Kooperation ist die informelle oder
formell fixierte, freiwillige Zusammenarbeit zwischen einem
Künstler oder Künstlergruppen und einem Unternehmen, die
ihre künstlerische und/oder wirtschaftliche Autonomie partiell
zu Gunsten eines koordinierten, der Norm von Reziprozität
verpflichteten Handelns aufgeben, um angestrebte
gemeinsame oder komplementäre Ziele im Vergleich zum
individuellen Vorgehen besser erreichen zu können. Sie
beinhaltet den Austausch von Ressourcen zur gemeinsamen
Aufgabenerfüllung.
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KUK-Prozess als Basis
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Impuls Partner-
selektion

Konfigu-
ration

Realisie-
rung Reflexion

Verstetigung der KUK-Idee bei Unternehmen und Künstlern

• Ziel & Motivation
• Initiator (Künstler,

Unternehmen, Mittler)

• Suchansatz (offen,
geschlossen,
systematisch, agil)

• Partnerselektion
(Kriterien, 
Instrumente)

• Partnergewinnung

• Ziele & Aufgaben
• Timing & Budget
• Rechte (z.B.

Copyrights)
• Verhandlungen

• Koordination &
Projektmanagement

• Feinjustierung

• Formale Evaluation
• Persönliche

Reflexion
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Ø Grundsatzent-
scheidung für KUK

Ø „Letter of Intent“
(KUK-Absichts
erklärung)

Ø KUK-Vertrag Ø KUK-Ergebnis
(Kunstwerk, künst-
lerische Prozesse)

Ø Beendigung, 
Fortsetzung oder 
Ausweitung der KUK
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Case Studies
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§ KUK-Fallstudie I: WARSTEINER ART COLLECTION und BLOOOM 
Award

§ KUK-Fallstudie II: Detecon International „Art Works“
§ KUK-Fallstudie III: „Abenteuer Kultur“ bei Alnatura und dm
§ KUK-Fallstudie IV: Die BENEO-Lifestyle-Kampagne
§ KUK-Fallstudie V: Markenrelaunch und Positionierungskampagne der 

aixigo AG
§ KUK-Fallstudie VI: ImmobilienScout24 und inszenio, agentur für 

szenische kommunikation
§ KUK-Fallstudie VII: Das 3 x 3-Projekt



© Prof. Dr. Carsten Baumgarth (cb@cbaumgarth.net) 10Arts Club Berlin, 18. Januar 2016

Pop-up-Ausstellung 
„Farbrausch trifft RAL 4010“
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KUK-Checklisten



§ 35 Publikationen
§ 6 Vorträge
§ Integration in die Lehre an der 

HWR Berlin und HTW Berlin
§ Internetseite: www.arts-push-

business.de (rund 21.000 Page 
Views, 7.000 Nutzer) 
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Sichtbarkeit: Kunst und Marke in transfer –
Werbeforschung & Praxis (& more)



Agenda

§ Was ist überhaupt eine Kunst-Unternehmens-Kooperation? Und was 
nicht?

§ KUK-Prozess als Basis
§ Einige Highlights und Erkenntnisse des Forschungsprojektes „Arts push 

Business“ (IFAF-Projekt)
§ Handbuch Kunst-Unternehmens-Kooperationen

© Prof. Dr. Carsten Baumgarth (cb@cbaumgarth.net) 13Arts Club Berlin, 18. Januar 2016



Handbuch Kunst-Unternehmens-
Kooperationen
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§ Vorwort

§ Teil I: Einführung (2)

§ Teil II: Beziehungen und Barrieren zwischen Kunst und 
Unternehmen (5)

§ Teil III: Ausgewählte Spielarten von Kunst-
Unternehmens-Kooperationen (8)

§ Teil IV: Erfolgsbeispiele für Kunst-Unternehmens-
Kooperationen aus der Praxis (7)

§ Teil V: Management von Kunst-Unternehmens-
Kooperationen (7)

§ Teil VI: Leitfäden für Kunst-Unternehmens-
Kooperationen (2)



Handbuch Kunst-Unternehmens-
Kooperationen

§ 30 Beiträge von 29 Autoren
§ 476 Seiten
§ E-Book: 39,99 € (Januar 2016)
§ Print: 39,99 € (Februar 2016)
§ www.transcript-verlag.de
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Erleben Sie KUK-Cases!
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Dr. Claudia Borowy
(inszenio)

„Act Leadership“

Philipp Geist
(Lichtkünstler) 

„HVB Tower Projekt“

Jörg Reckhenrich
(Künstler, Berater, Autor)

„Kunst als Kapital –
künstlerische Arbeit in 

Unternehmen“



Hochschule für  
Wirtschaft und Recht Berlin
Berlin School of Economics and Law

Prof. Dr. Carsten Baumgarth
Professur für Marketing, 
insbesondere Markenführung

Fachbereich 
Wirtschaftswissenschaften
Badensche Straße 52
10825 Berlin

T  +49 (0)30 30877-1481
F  +49 (0)30 30877-1360
M  +49 (0)160 4328595
E  carsten.baumgarth@ 

hwr-berlin.de
www.hwr-berlin.de Download der Präsentation unter:

www.arts-push-business.de


